Marketing de rede:
aprenda a lucrar
com venda direta

Distribuidores podem
ter dupla fonte de
renda: com a revenda
de produtose a
formacdo de equipes.
Entenda as regras para
atuar nesse mercado

DANILO FARIELLO
Jornal da Tarde

“Ganhe até R$ 100 mil por ano
trabalhando para uma multinacio-
nal em casa.” Ao receber um cha-
mamento implicito carregado de
tamanho apelo, ndo sonhe com di-
nheiro ficil, mas também ndo o ig-
nore de cara, duvidando da pro-
messa, Em geral, esse tipo de men-
Sagem nas propostas via e-mail, ou
por outras formas e contato, para
trabalhos em marketing de rede
costuma deixar as pessoas ressabia-
das. Mas existem casos em que,
com boa administragdo € muito tra-
balho, é possivel ter sucesso no ra-
M, COM UM negocio proprio,

Em geral, o trabalho consiste na
venda de produtos fabricados por
determinada empresa - entre as
mais comuns estdo Amway, [Herba-
@e Mature's Sunshine -, sem vin-
culo com o fornecedor, em troca

dsgh recebimr-;? to de upn;“;aj corr:ég:ﬁn
re as vendas, que pode chegara
505 Mas, diferentemente do traba-
tho de distribuicdo para empresas
como Avon e Matura, o marketing
de rede permite a remuneragio pe-
lo recrutamento de outros distri-
buidores. Por esse sistema, o pri-
meiro vendedor ganha duplamen-
te: pela guantidade de vendedores
que arrebanhar para a empresa e
pelas vendas deles (veja ao lado),

O diretor de Novos Negdcios da
Associacao Brasileira de Empresas
de Vendas Diretas (ABEVD) e socio
da consultoria especializada Direct-
biz, Marcele Pinheiro, comenta
gue “essa & uma chance de ser um
empresario e ganhar dinheiro com
baixo investimento”. Segundo ele,
as feis brasileiras impedem que o
distribuidor assuma algum com-
promisso com o fornecedor, evitan-
do, dessa forma, a constituicdo da
conhecida piramide, enquadrada
como esielionato. “Portanto, esse
negdcio € completamente legal.”

Pinheiro afirma que, para ser
bem-sucedido, o revendedor preci-
5a combinar uma grande rede de
consumiclores com a formacdo de
uma equipe eficiente abaixo dele.
0 interessado deve, necessariamen-
te, procurar um distribuidor que ji
atue na drea para indicd-lo. Ao ad-
quirir um kit de produtos e instms-
goes para venda, por um custo que
varia entre R$ 100 e RS 200, o dis-
tribuidor ja pode comecar a ven-

der. Para ter acesso a essa ativida-
de, o interessado deve ter 18 anos
ou mais, Nio existe necessidade de
abrir uma microempresa, pois os
vendedores atuam como pessoas fi-
sicas autinomas.

Lucro $6 vem
com muito esforco

E desnecessirio e até desaconse-
lhavel manter estoque dos produ-
tos, diz Sérgio Gianechini, gerente
geral da Herbalife do Brasil. O ven-
dedor pode trabalhar apenas com
encomendas. A Herbalife tem co-
mo carmo-chefe produtos para ema-
grecimento. Ndo € & toa que o bor-
ddo adotado pelos seus mais de 70
mil vendedores no Pals seja "Perca
peso agora, pergunte-me como”,

Gianechini explica que, embora
05 casos de sucesso sejam o princi-
pal mote da empresa e de seus ven-
dedores para conquistar sécios, a
Herbalife e outras empresas dei-
xam claro em seus kits que “toda
renda dependerd unicamente do
esforco pessoal dos distribuidores,
sem nenhuma garantia de ganho.”
Como atuam como auténomos, os
distribuidores podem revender os
produtos pelo preco que quiserem,

Ricardo Tanaka, diretor-geral da
Amway do Brasil, diz que os inte-
ressados sdo, em geral, casais, que
dividem o tempo no servico, Se-
gundo ele, além do desconto na
compra dos produtos e do ganho
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obtido com a equipe de distribuido-
res, 05 participantes bem-sucedi-
dos s3o contemplados com bdnus
Mensais & anuais e viagens.

A Amway possui um codigo de
conduta que veda a comunicagio
€M massa via e-mail para recruta-
mento de distibuidores. Esse meio
de divulgagao abre espaco, segun-
do o Procon, 3 aco de pessoas ines-

crupulosas {veja os principais cuida-
dos a serem tomadas abaixo),

Preconceito ainda
& fator de resisténcia

O marketing direto ainda enfren-
ta resisténcias, por causa de percal-
co5 nas anos 90, Na época, os distri-
buidores se preocuparam basica-
mente em obter ganhos com a for-
rmacdo de equipes sem dar a neces-
sdria atencdo a venda de produtos,
Com a formacio de redes muito
grandes, mas improdutivas, os tra-
balhadm&n miﬂs e
a popularidade re-
de foi brutalmente abalada.

Para refazer essa imagem, a Am-
way, por exemplo, est relancando
sua marca no Pals com o objetivo

de ampliar o foco para a venda de-
produtos. “Estamos oferecendo
trés tipos de treinamento: para
apresentacdo da empresa, venda
de produtos e crescimento profis-
sional”, diz Tanaka.

Vendedor recolhe o
imposto na fonte

Os distribuidores t#m os impos-
tos retidos na fonte sobre o rendi-
mento obtido. As empresas descon-
tam o Imposto de Renda pela tabela
progressiva, de acordo com o volu-
me vendido pelo distribuidor, além
do [CMS. Os produtos devem ser en-
tregues com nota fiscal aos distribui-
dores, que devem emitir recibos ao
consumidor final para garantir a
preservagao de seus direitos.



Imigrante ganha dinheiro
com produtos para obesos

Elimelech aponta o
gigantesco mercado
consumidor do Pais em
que 40% das pessoas
estao acima do peso

Eli Elimelech, de 40 anos, mu-
dou-se com a familia de lsrael para
o Brasil gquando tomou conheci-
menito de que cerca de 40% da po-
pulac3o brasileira esta acima do pe-
so. Ele veio hd cinco anos ao Pais
vender produtos para emagreci-
mento da Herbalife, Aqui, ele ob-
tém wma renda média mensal
equivalente a quatro vezes a que li-
nha no Oriente. "Quando cheguei,
ndo falava portugués, ndo conhe-
cia ninguém, desenvolvi meu negod-
cio basicamente por mimica, tama-
nha a demanda pelos produtos.”

O empresdnio aponta uma pes-
quisa recente divilgada por uma
revista semanal segundo a qual
matis de R$ 1 bilhdo sdo gastos por
ano com o controle de obesidade
no Pais. *E um gigantesco mercado
consumidor para esses produtos.”

Elimelech conta que trabalha
em sua propria casa vendendo os
produtos e usa a internef para

atrair socios. “Atualmente, minha
remuneracio vem da distribuico
direta e das vendas de cerca de
200 pessoas atraidas por mim ou
pOT ouUtnos que comegaram o nego-
cio por meio do meu contato, Até a
terceira geracdo de trabalhadores,
ainda ganho parte da remuneragao
COm as suas vendas.”

Ele comenta que ndo quer mais
deixar o Brasil, onde chegou com a
muther Yafit e duas filhas, De 1a pa-
ra cd, a prole aumentou com o nas-
cimento de mais duas filhas. Elime-
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Eli Elimelech
€ Sua esposa,
Yafit: em Sdo
Paulo, renda
mensal é
quatro vezes
maior do que
costumavam
receber em
Israel

lech se diz satisfeito com o traba-
Iho e com o apartamento que ad-
quiriu na zona oeste da capital.

O imigrante conta que precisa
gastar um pouco oferecendo treina-
mento a Seus parceiros, mas que a
rentabilidade ¢ ampliada com a efi-
ciéncia do grupo, Ele destaca o ca-
rater independente de seu traba-
Iho, sem vinculo com a empresa
fornecedora, e acha ruim quando
falam que ele apresenta ofertas de
emprego. "Nao é isso. Esta é uma
oportunicade de negbeio proprio.”



